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 การสื'อสารเพื'อการพดุจูงใจ 

¡Personal  บุคคล

¡Project โครงการ

¡Product ผลติภณัฑ์

¡Planning   แผนงาน

¡Process    กระบวนการ



คุณสมบัตกิารพูดที2ดี

¡ต้องเชื(อมั(น

¡หมั(นศึกษา

¡ท้าวจิารณ์

¡งานริเริ(ม

¡เตมิความสุข



เตรียมให้พร้อม

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



เตรียมข้อมูล
• เรารู้ดทีี*สุด
• เราชอบที*สุด
• ให้คนฟังร่วมรับรู้
• ให้คนฟังได้อะไร



ซ้อมให้ดี

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



ท่าทีให้สง่า

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



การใช้ท่าทาง ในการพูดจูงใจ

¡ยืน นั&ง ให้มั&น

¡ท่าทางเป็นธรรมชาติ

¡ถืออปุกรณ์อย่างเหมาะสม



หน้าตาสุขุม

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



ทักที่ประชุม
ไม่วกวน

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



เริ่มต้นโน้มน้าว

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



หลกัการขึBนต้นที&ดี

¡พาดหัวข่าว

¡กล่าวคาํถาม

¡ตามสงสัย

¡ให้รืSนเริง

¡เชิงกวี



เรื่องราว
กระชับ

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



การลาํดบัเนื,อเรื.องที.ดี

¡ตามเวลา

¡ตามพื)นที-

¡ตามความสําคญั

¡ตามวธีิแก้ไข



ตาจบัผู้ฟัง

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



¡สบสายตาให้ทั'วถงึ

¡อย่ามองจุดเดยีว

¡อย่าทอดทิCงผู้ฟัง



เสียงดังพอดี

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



การใชน้ํ, าเสียง

¡เสียงดงัฟังชัด

¡จงัหวะเหมาะสม

¡ลลีาด ีเป็นธรรมชาติ

¡มเีอกลกัษณ์เฉพาะตวั



อย่ามีเอ้ออ้า

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



หลกัการใช้ถ้อยคาํที'ดี

•  ถูกหลกัภาษาไทย
•  ถูกตอ้งชดัเจน 
•  ไม่ใชค้าํฟุ่มเฟือย
•  ใม่ใชภ้าษาอื@นโดยไม่จาํเป็น



ดูเวลาพอครบ

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



สรุปจบจบัใจ

ศิลปะการพูดเพื'อการจูงใจ



สรุปจบที'ดี
1. สรุปความ

2. ฝากไปคดิ

3. เปิดเผยตอนสําคญั

4. ชักชวนและเรียกร้อง

5. คาํคม ภาษติ คาํพงัเพย
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ลกัษณะการพูดจูงใจ

ใช้ถ้อยคาํไพเราะ

โน้มน้าวให้คล้อยตาม

กระตุ้นให้มั&นใจและร่วมมือ

สร้างบรรยากาศแห่งความสุข











เทคนิคการพูดจูงใจ

Æชัด

Æชอบ

Æเชื&อ

Æช่วย สุภาพ (หางเสียง,สรรพนาม)

พดูเชิงบวก(ไม่เสียดสี,ประชด)

มีหลกัการ(ไม่โออ้วด,เป็นจริง)

ชดัเจน(ไม่คลุมเครือ,ซํG าซาก)



การพูดปลกุเร้าจูงใจ

ปลกุเร้าความอยาก ผลประโยชน์

ปลกุเร้าความรู้สึก อารมณ์

ปลกุเร้าความคดิ เหตุผล

ปลกุเร้าจติสํานึก อดุมการณ์



Ø   สร้างความมัSนใจ

Ø ให้เกดิความจาํเป็น

Ø เห็นความโดดเด่น

Ø เน้นประโยชน์ทีSได้รับ 

Ø เสริมทพับุคคลอ้างองิ 

กลยุทธ์การพูดจูงใจ



ศิลปะการพูดจูงใจ


